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تعريف التسويق بالعمولة:
التســويق بالعمولــة، المعــروف أيضًــا بالتســويق التابــع أو الشــراكة، هــو اســتراتيجية 
تســويقية يكســب فيهــا المســوق عمولــة عــن كل مبيعــة أو حركــة معينــة تتــم مــن 
خــلال جهــوده. هــذه الحركــة يمكــن أن تكــون شــراء المنتــج، اشــتراك العميــل فــي 
خدمــة، تنزيــل تطبيــق، أو حتــى نقــرة علــى رابــط. هــذا النــوع مــن التســويق يعتمــد 
علــى مشــاركة الأربــاح بيــن الشــركة التــي تقــدم المنتــج أو الخدمــة والشــخص الــذي 

يقــوم بالترويــج لهــا.

كيف يعمل التسويق بالعمولة:
التســويق بالعمولــة يعمــل علــى أســاس الأداء. يتــم توفيــر رابــط أو كــود تابــع فريــد 
ــره.  ــع الحركــة التــي تمــت عب للمســوق، ويتــم اســتخدام هــذا الرابــط أو الكــود لتتب
عندمــا يقــوم العميــل بإجــراء الحركــة المطلوبــة، مثــل الشــراء عبــر الرابــط التابــع، يتــم 

تقديــم عمولــة للمســوق.

أهمية التسويق بالعمولة في العصر الرقمي
فــي العصــر الرقمــي، أصبــح التســويق بالعمولــة أكثــر أهميــة مــن أي وقــت مضــى. 
يتيــح الإنترنــت للأفــراد والشــركات الوصــول إلــى جمهــور عالمــي، ويوفــر الفرصــة 
ــج للمنتجــات والخدمــات التــي يحبونهــا ويثقــون فيهــا. بالإضافــة  ــح مــن التروي للرب
ــادة المبيعــات والوعــي  ــة يوفــر للشــركات فرصــة لزي ــى ذلــك، التســويق بالعمول إل
بالعلامــة التجاريــة دون الحاجــة إلــى الاســتثمار فــي التســويق التقليــدي المكلــف. 
وللأفــراد، يقــدم فرصــة لبــدء أعمــال تجاريــة عبــر الإنترنــت بتكلفــة منخفضــة ومرونــة 

عاليــة.

بالإضافــة إلــى ذلــك، التســويق بالعمولــة يدعــم الديمقراطيــة الرقميــة، حيث يمكن لأي شــخص بغض 
النظــر عــن مكانتــه أو خلفيتــه أن يصبــح مســوقًا بالعمولــة. كل مــا يحتاجــه الشــخص هــو الوصــول إلــى 
الإنترنــت والقــدرة علــى بنــاء جمهــور يثــق بــه. فــي هــذا الســياق، يمكــن للتســويق بالعمولــة أن يســاعد 

فــي تقليــل الفجــوة الرقميــة وتحقيــق العدالــة فــي الفــرص الاقتصاديــة.
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ــرًا، يعتبــر التســويق بالعمولــة أحــد أكثــر الطــرق فعاليــة للشــركات فــي تحقيــق النمــو. بــدلًا مــن  وأخي
دفــع التكاليــف الثابتــة للإعلانــات التقليديــة، يدفعــون فقــط عندمــا تتــم العمليــة المطلوبــة، ســواء 
كانــت هــذه العمليــة عبــارة عــن عمليــة شــراء، أو تنزيــل تطبيــق، أو تســجيل للحصــول علــى خدمــة. هــذا 
يجعــل التســويق بالعمولــة أكثــر قــدرة علــى التكيــف مــع التغيــرات فــي الســوق، وأكثــر كفــاءة مــن 

حيــث التكلفــة فــي العديــد مــن الحــالات.

8



الفـصـــــــل الثانـي
تحقيق الربح من التسويق بالعمولة
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الخطوات الأساسية لبدء التسويق بالعمولة:
اختيــار النيــش: اختــر النيــش المناســب لــك والــذي يتوافــق مــع معرفتــك وشــغفك. 

هــذا سيســاعدك علــى بنــاء الثقــة مــع الجمهــور والقيــام بترويــج فعــال للمنتجــات.

البحــث عــن برامــج التســويق بالعمولــة: قــم بالبحــث عــن برامــج التســويق بالعمولة 
المرتبطــة بنيشــك مــن واقــع الجــدول المرفــق بهــذا الكتــاب والتــي تقــدم عمــولات 

جيــدة وتقييمــات موثوقة.

التواصــل  وســائل  صفحــة  أو  يوتيــوب  قنــاة  أو  مدونــة  أنشــئ  المنصــة:  إعــداد 
للمنتجــات. للترويــج  تفضلهــا  منصــة  أي  أو  الاجتماعــي 

ســيعزز  والــذي  ســتقدمه  الــذي  للمحتــوى  خطــط  المحتــوى:  الأفــكار  إنشــاء 
التابعــة. منتجاتــك 

الترويــج للمنتجــات: ابــدأ فــي الترويــج للمنتجــات عبــر روابطــك التابعــة واحــرص علــى 
تقديــم قيمــة حقيقيــة لجمهــورك.

كيفية اختيار المنتجات المناسبة للترويج:
ـــار المنتجـــات المناســـبة للترويـــج هـــو الفهـــم العميـــق لجمهـــورك. مـــا  المفتـــاح لاختي
ــن لمنتجـــك  ــا والتـــي يمكـ ــاكل التـــي يواجهونهـ ــا هـــي المشـ هـــي اهتماماتهـــم؟ مـ
أن يحلهـــا؟ يجـــب أن تكـــون المنتجـــات ذات صلـــة بالمحتـــوى الـــذي تقدمـــه وتقـــدم 
قيمـــة حقيقيـــة لجمهـــورك. بالإضافـــة إلـــى ذلـــك، تحقـــق مـــن العمـــولات التـــي 
تقدمهـــا الشـــركة والمراجعـــات عـــن المنتجـــات والدعـــم الـــذي تقدمـــه الشـــركة 

ــا. للشـــركاء التابعيـــن لهـ

التقنيات الرئيسية للترويج للمنتجات وتحقيق المبيعات
المحتــوى: إنتــاج محتــوى عالــي الجــودة هــو أحــد أكثــر الطــرق فعاليــة للترويــج 
يوتيــوب،  المدونــة، فيديوهــات  عبــر مقــالات  هــذا  يكــون  أن  يمكــن  للمنتجــات. 
منشــورات وســائل التواصــل الاجتماعــي، البريــد الإلكترونــي، وغيرهــا. يجــب أن يكون 
المحتــوى مفيــداً ومثيــراً للاهتمــام ويقــدم قيمــة حقيقيــة للقــارئ أو المشــاهد.

تحقيق الربح من التسويق بالعمولة
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الســيو: اســتخدم تقنيــات الســيو )تحســين محــركات البحــث( لجعــل محتــواك يظهــر 
فــي نتائــج بحــث جوجــل. هــذا يمكــن أن يجلــب لــك حركــة مــرور عاليــة الجــودة مــن 
الأشــخاص الذيــن يبحثــون بالفعــل عــن المعلومــات المتعلقــة بمنتجاتــك. وخاصــة 

إذا كان ترويجــك لهــذه المنتجــات عبــر مدونــة بالووردبريــس أو بلوجــر.

وســائل التواصــل الاجتماعــي: اســتخدم وســائل التواصــل الاجتماعــي للتواصــل 
مــع جمهــورك والترويــج لمنتجاتــك. يمكنــك اســتخدام المنصــات مثــل فيســبوك، 
تويتــر، إنســتغرام، لينكديــن، وغيرهــا للتفاعــل مــع جمهــورك ومشــاركة المحتــوى 

الــذي يقودهــم إلــى منتجاتــك.

التســويق عبــر البريــد الإلكترونــي: قــم ببنــاء قائمــة بريــد إلكترونــي وقــم بتوفيــر 
قيمــة مســتمرة للمشــتركين الخاصيــن بــك. يمكنــك اســتخدام البريــد الإلكترونــي 
نشــرات  أو  مجانيــة  نصائــح  تقديــم  مثــل  مباشــرة،  غيــر  بطــرق  منتجاتــك  لترويــج 

معلوماتيــة تحتــوي علــى روابــط تابعــة.

الإعلانــات المدفوعــة: إذا كان لديــك الميزانيــة، يمكنــك اســتخدام الإعلانــات 
المدفوعــة مثــل الإعلانــات الفيســبوك أو الإعلانــات جوجــل للوصــول إلــى جمهــور 
أكبــر ودفــع حركــة المــرور إلــى صفحــات المنتجــات الخاصــة بــك. تذكــر، عند اســتخدام 
الإعلانــات المدفوعــة، احــرص علــى تحديــد الجمهــور المســتهدف بدقــة وتتبــع 

العائــد علــى الاســتثمار للتأكــد مــن أنــك تحقــق الأربــاح مــن الإعلانــات.

التســـويق بالمحتـــوى: يشـــمل تقديـــم محتـــوى عالي القيمـــة للجمهور بشـــكل 
مجانـــي، والهدف مـــن ذلك هو بناء الثقـــة والمصداقية، وبالتالـــي تحفيز الجمهور 

علـــى الشـــراء عبر روابطـــك التابعة.

شـــراكات وتعاونـــات: تعـــاون مـــع الشـــركات أو المؤثريـــن الآخريـــن فـــي نيشـــك. 
يمكنـــك تبـــادل الروابـــط التابعـــة أو الترويج لبعضكـــم البعض للوصـــول إلى جمهور 

أكبر.

تذكر دائمًا أن الصبر هو مفتاح النجاح في التسويق بالعمولة. 
قـــد يســـتغرق الأمـــر بعـــض الوقـــت لبنـــاء جمهـــور وبـــدء تحقيـــق الأربـــاح، ولكـــن بالاســـتمرار والتفانـــي، 

يمكنـــك بنـــاء دخـــل مســـتدام مـــن التســـويق بالعمولـــة.



الفصـــــــل الثالث
نصائح وأفضل الممارسات للتسويق 

بالعمولة

12



13

نصائح وأفضل الممارسات للتسويق 
بالعمولة

كيفية بناء الثقة والمصداقية مع العملاء:
يثــق  لــم  إذا  أي منتــج  بيــع  يمكنــك  بالعمولــة. لا  التســويق  أســاس  الثقــة هــي 
لــذا، يجــب أن تعمــل علــى تقديــم محتــوى ذي قيمــة، تقييمــات  بــك.  العمــلاء 
صادقــة للمنتجــات، وتوفيــر المعلومــات الكاملــة والصحيحــة للعمــلاء. احــرص علــى 
الإفصــاح بشــكل واضــح عــن علاقتــك التابعــة، حيــث يعتبــر هــذا أمرًا ضروريًــا للامتثال 

للقواعــد واللوائــح، وأيضًــا يعــزز الشــفافية والثقــة مــع العمــلاء.

استخدام وسائل التواصل الاجتماعي والمدونات لزيادة 
الوعي والمبيعات:

تواصــل اجتماعــي مثــل فيســبوك، إنســتاجرام، وتويتــر، ومنصــات المدونــة مثــل 
ووردبريــس وبلوجــر، يمكــن أن تكــون أدوات قويــة للترويــج للمنتجــات التابعــة لــك. 
يمكنــك نشــر المحتــوى المتعلــق بالمنتــج، مثــل التقييمــات، الأدلــة، والمقــالات 
التعليميــة، لجــذب العمــلاء المحتمليــن وتحفيزهــم علــى الشــراء مــن خــلال روابطــك 

التابعــة.

أهمية خدمة العملاء في التسويق بالعمولة:
إلــى  تابــع هــي توجيــه العمــلاء  بينمــا قــد تكــون مهمتــك الأساســية كمســوق 
مــن  يعانــون  الذيــن  العمــلاء  العمــلاء.  أهميــة خدمــة  تجاهــل  يمكــن  المنتــج، لا 
مشــاكل أو لديهــم أســئلة قــد يتواصلــون معــك مباشــرة. عنــد الــرد عليهــم بطريقــة 
فعالــة ومهنيــة، يمكنــك بنــاء علاقــة ثقــة وتحقيــق مبيعــات مســتقبلية وتقديــم 
العــون والشــرح لهــم ففــي النهايــة أنــت هدفــك أن العميــل يقتنــع بالمنتــج ومــن ثــم 
يقــوم بشــراءه هاكــذا ســتصل العمولــة التســويقية لحســابك ، وثــق أن هــذا العميــل 

ســيقوم يومــا بالرجــوع إليــك لأخــذ نصيحــة أخــرى أي منتــج أخــر.



الفصـــــــل الرابع
التوقعات المستقبلية للتسويق 

بالعمولة
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التوقعات المستقبلية للتسويق 
بالعمولة

التحديات المحتملة وكيفية التعامل معها:
العالــم الرقمــي متغيــر باســتمرار، وهــذا يعنــي أن التســويق بالعمولــة ســوف يواجــه 
اللوائــح  حتمــاً تحديــات جديــدة. هــذه قــد تشــمل تحديــات تقنيــة، تغيــرات فــي 
والسياســات، وتغيــرات فــي أنمــاط الاســتهلاك. يجــب أن تكــون مســتعدًا لهــذه 

التحديــات مــن خــلال التعلــم المســتمر والتكيــف مــع التغيــرات.

التطورات المتوقعة في صناعة التسويق بالعمولة:
مــع تطــور التكنولوجيــا، مــن المتوقــع أن تظهــر طــرق جديــدة للتســويق بالعمولــة. 
والــذكاء  المعــزز،  والواقــع  الافتراضــي  الواقــع  مثــل  الأمــور  هــذه  تشــمل  قــد 
الصناعــي، والتعلــم الآلــي. يجــب أن تبقــى علــى اطــلاع علــى هــذه التطــورات وتفكــر 

فــي كيفيــة اســتغلالها فــي اســتراتيجياتك.

فرص نمو المستقبل للمسوقين بالعمولة:
بينمـــا يمكـــن أن تواجـــه التحديـــات، يوجـــد أيضـــاً العديـــد مـــن الفـــرص للنمـــو فـــي 
برامـــج  تقـــدم  التـــي  التجاريـــة  الأعمـــال  تزايـــد  مـــع  بالعمولـــة.  التســـويق  صناعـــة 
ــر مـــن الفـــرص للمســـوقين التابعيـــن للانضمـــام إلـــى برامـــج  العمولـــة، هنـــاك الكثيـ
ــد  ــع تزايـ ــك، مـ ــى ذلـ ــة إلـ ــة. بالإضافـ ــات متنوعـ ــات وخدمـ ــج لمنتجـ ــدة والترويـ جديـ
ــول  ــرة للوصـ ــة كبيـ ــاك فرصـ ــر الإنترنـــت، هنـ ــوقون عبـ ــن يتسـ ــخاص الذيـ ــدد الأشـ عـ

ــاً. ــر تنوعـ ــر وأكثـ ــور أكبـ ــى جمهـ إلـ



الفصـــــــل الخامس
دراسات حالة
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دراسات حالة

استعراض لعدة نماذج ناجحة في مجال التسويق بالعمولة:
فــي هــذا القســم، سنســتعرض بعــض النمــاذج الناجحــة فــي مجــال التســويق بالعمولــة. سيشــمل هــذا 
الأشــخاص الذيــن حققــوا النجــاح فــي مجموعــة متنوعــة مــن القطاعــات والأســواق، وســنناقش كيــف 

اســتطاعوا بنــاء أعمــال ناجحــة. هــذه العمولــة فــي منصــة واحــدة فقــط :
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تحليل لأسباب نجاحهم والدروس المستفادة: 
كل نموذج ناجح، ســنحلل العوامل التي أدت إلى نجاحهم. هذا قد يشــمل الاســتراتيجيات والتقنيات 
التــي اســتخدموها، كيفيــة التعامــل مــع التحديــات، وأي دروس يمكــن أن يســتفاد منهــا. لا عيــب فــي 
أنــك تطلــع علــى نجاحــات الأخريــن للتعلــم منهــا وبنــاء أســتارتيجيتك بشــكل مختلــف وتضيــف عليــه 

تحســينات بمــا يتناســب مجمهــورك المســتأنف.



الفصـــــــل السادس
خطوات عملية لبدء التسويق 

بالعمولة
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خطوات عملية لبدء التسويق 
بالعمولة

كيفية تحديد النيش المناسب لك:
تحديــد النيــش المناســب هــو الخطــوة الأولــى نحــو النجــاح فــي التســويق بالعمولــة. 
هــذا يتطلــب النظــر فــي الأســواق التــي تهتــم بهــا، ومعرفتــك الشــخصية، والفــرص 
المتاحــة فــي كل ســوق. ســنناقش أفضــل الطــرق لتحديــد النيــش وكيفيــة تقييــم 

الفــرص فــي كل نيــش :

هنــاك العديــد مــن الطــرق لتحديــد النيــش المناســب لــك ولعملــك، وكلهــا تتضمــن بعــض البحــث 
والتحليــل. إليــك خطــوات بســيطة يمكنــك اتباعهــا:

تحديد اهتماماتك ومهاراتك:
البدايــة دائمــاً بالنظــر فيمــا تعرفــه ومــا تحــب. إذا كنــت تســتمتع بمــا تقــوم بــه، 
فمــن الأرجــح أن تكــون أكثــر إلمامًــا وأكثــر رغبــة فــي الاســتمرار حتــى عندمــا تكــون 

الأوقــات صعبــة.

البحث عن الفجوات في السوق:
بمجــرد تحديــد اهتماماتــك، قــم بالبحــث فــي الســوق لمعرفــة مــا إذا كان هنــاك 

طلــب غيــر مســتوفى علــى منتجــات أو خدمــات محــددة.

فحص القدرة على المنافسة:
لــو وجــدت فجــوة فــي الســوق، يجــب التحقــق مــن مــدى قدرتــك علــى  حتــى 
المنافســة. هــل يمكنــك تقديــم منتــج أو خدمــة بجــودة عاليــة بســعر منافــس؟ هــل 

تمتلــك المــوارد اللازمــة للدخــول فــي هــذا النيــش؟

تحليل جدوى السوق:
اكتشــف مــدى كبــر النيــش وكــم مــن الأربــاح يمكنــك توقعهــا. هــل يمكنــك التوســع 

في المســتقبل؟

تجربة المنتج أو الخدمة:
أخيــراً، قبــل الالتــزام بــأي نيــش، قــد يكــون مــن الجديــر بالاعتبــار تجربــة المنتــج أو 
الخدمــة أولًا. يمكنــك بــدء مشــروع صغيــر أو بيــع المنتجــات أو الخدمــات علــى 

نطــاق صغيــر لرؤيــة كيــف يتفاعــل الســوق.

1
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بالنســبة لتقييــم الفــرص فــي كل نيــش، يمكنــك النظــر إلــى عــدة عوامــل مثــل حجــم الســوق، الطلــب 
علــى المنتجــات أو الخدمــات، مســتوى المنافســة، والقــدرة علــى التمييــز وتقديــم شــيء فريــد.

اختيار البرامج المناسبة للتسويق بالعمولة:
بمجــرد تحديــد نيشــك، الخطــوة التاليــة هــي اختيــار البرامــج التابعــة التــي ترغــب فــي 
الانضمــام إليهــا. يجــب أن تأخــذ فــي الاعتبــار عنــد اختيــار البرامــج، بمــا فــي ذلــك 

العمــولات، الدعــم، وجــودة المنتجــات والخدمــات.

إعداد خطة تسويقية فعالة:
بعــد اختيــار البرامــج التابعــة، ســتحتاج إلــى إعــداد خطــة تســويقية. ســنناقش كيفيــة 
تطويــر اســتراتيجية تســويق فعالــة، بمــا فــي ذلــك تحديــد الأهــداف، اختيــار القنــوات 

التســويقية، وتحديــد الأســاليب التــي ستســتخدم لقيــاس النجــاح :

خطــة التســويق الفعالــة مكونــة مــن عــدة عناصــر مهمــة. اليــك الخطــوات الأساســية لإعــداد خطــة 
تســويقية:

تحديد الأهداف:
ـــى فـــي إعـــداد خطـــة تســـويقية.  ـــد الأهـــداف الخاصـــة بـــك هـــو الخطـــوة الأول تحدي
هـــذه الأهـــداف يجـــب أن تكـــون محـــددة، قابلـــة للقيـــاس، تتعلـــق بالأمـــر، وقابلـــة 
ـــادة المبيعـــات بنســـبة %20  ـــد زي للتحقيـــق، ومرتبطـــة بالزمـــن )SMART(. مثـــل، »أري

خـــلال الأشـــهر الســـتة القادمـــة«.

تحديد الجمهور المستهدف:
يجـــب أن تعـــرف بالضبـــط مـــن يشـــتري منتجاتـــك أو خدماتـــك. هـــذا يشـــمل تحديـــد 

الســـمات الديموغرافيـــة، الســـلوك، الاهتمامـــات، والحاجـــات.

اختيار القنوات التسويقية:
ــة ترغـــب فـــي الوصـــول إلـــى جمهـــورك المســـتهدف؟ قـــد يشـــمل  علـــى أي منصـ
ذلـــك الشـــبكات الاجتماعيـــة، البريـــد الإلكترونـــي، محـــركات البحـــث، وغيرهـــا مـــن 

القنـــوات التســـويقية الرقميـــة.
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تحديد الاستراتيجية التسويقية:
مـــا هـــي الرســـالة التـــي تريـــد توصيلهـــا؟ كيـــف ســـتقدم منتجاتـــك أو خدماتـــك 

المســـتهدف؟ لجمهـــورك  جذابـــة  لجعلهـــا 

قياس النجاح:
ســـيتطلب هـــذا الجـــزء تحديـــد المقاييـــس الرئيســـية التـــي ستســـتخدم لقيـــاس أداء 
اســـتراتيجيتك التســـويقية. قـــد تشـــمل هـــذه المتابعـــات، النقـــرات، الإشـــتراكات، 

ــة. ــا مـــن الأمثلـ ــات، وغيرهـ المبيعـ

استعراض وتكييف الخطة:
وتجـــري  أنهـــا فعالـــة  مـــن  للتأكـــد  بانتظـــام  التســـويقية  يجـــب مراجعـــة خطتـــك 

التـــي تحصـــل عليهـــا. النتائـــج  بنـــاءً علـــى  اللازمـــة  التعديـــلات 

ربما جاء في بالك سؤال ما هو النيش ؟!: 
»النيـــش« هـــو مصطلـــح يشـــير إلـــى جـــزء محـــدد مـــن الســـوق الـــذي يُوجَـــه اليـــه منتـــج معيـــن أو خدمـــة. 
ـــا مـــا يكـــون متخصصًـــا أو مركـــزًا علـــى مجموعـــة محـــددة مـــن العمـــلاء أو  هـــذا الجـــزء مـــن الســـوق غالبً
الاحتياجـــات. الأعمـــال التـــي تســـتهدف ســـوق النيـــش تتركـــز عـــادة علـــى تلبيـــة احتياجـــات جـــزء صغيـــر 
مـــن الســـوق الـــذي يمكـــن أن يكـــون مهمـــلًا أو غيـــر ملبـــي بشـــكل كافٍ مـــن قبـــل الشـــركات الأكبـــر. 
ــد يكـــون  ــاح فـــي ســـوق قـ ــز والنجـ ــال التميـ ــن لهـــذه الأعمـ ــات المحـــددة، يمكـ ــذه الاحتياجـ ــة هـ بتلبيـ

مشـــبعًا فـــي مناطـــق أخـــرى.
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الأدوات والموارد المفيدة للتسويق 
بالعمولة

استعراض لأفضل الأدوات والبرمجيات التي تساعد في 
التسويق بالعمولة:

هنــاك العديــد مــن الأدوات والبرمجيــات التــي يمكــن أن تســاعد فــي تحســين أداءك فــي التســويق 
بالعمولــة. ســنقدم نظــرة عامــة علــى الأدوات التــي قــد تجدهــا مفيــدة، بمــا فــي ذلــك أدوات تحليــل 
: )SEO( وأدوات التحســين لمحــركات البحــث ،)CRM( البيانــات، أدوات إدارة العلاقــات مــع العمــلاء

هنــاك العديــد مــن الأدوات والبرمجيــات التــي يمكــن أن تســاعدك فــي تعزيــز جهــودك فــي التســويق 
بالعمولــة. إليــك بعــض الأدوات الرئيســية:

1. أدوات تحليل البيانات:
Google Analytics: هـــذه الأداة المجانيـــة مـــن Google تتيـــح لـــك تتبـــع تفاعـــل 
ــات  ــارات والمعلومـ ــادر الزيـ ــتخدمين مـــع موقعـــك الإلكترونـــي وتحليـــل مصـ المسـ

الديموغرافيـــة للجمهـــور وغيرهـــا الكثيـــر.
Hotjar: هـــذه الأداة تقـــدم تحليـــلات بصريـــة لســـلوك المســـتخدم علـــى موقعـــك 

الويـــب، مثـــل تتبـــع الحركـــة وتســـجيلات المســـتخدم.

:)CRM( 2. أدوات إدارة العلاقات مع العملاء
التــي تشــمل  مــن الأدوات  تقــدم مجموعــة متكاملــة  الأداة  HubSpot: هــذه 

المبيعــات. وتحليــلات  التســويق،  وأتمتــة   ،CRM
Salesforce: هــو واحــد مــن أكبــر منصــات CRM فــي العالــم ويوفــر مجموعــة 
واســعة مــن الأدوات والتطبيقــات للمســاعدة فــي إدارة العلاقــات مــع العمــلاء.

:)SEO( 3. أدوات التحسين لمحركات البحث
SEMRush: هــذه الأداة تقــدم مجموعــة مــن الميــزات التــي تســاعد فــي تحســين 
ــط  ــل الرواب ــع الترتيــب وتحلي ــة وتتب ــل الكلمــات المفتاحي SEO، بمــا فــي ذلــك تحلي

الخلفيــة.
Ahrefs: أداة متعــددة الأغــراض ل SEO تتيــح لــك تحليــل موقعــك الويب والبحث 

عــن فــرص كلمــات مفتاحيــة وتحليل روابطك الخلفية ومنافســيك.
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4. أدوات البريد الإلكتروني:
Mailchimp: واحـــدة مـــن أكثـــر أدوات التســـويق عبـــر البريـــد الإلكترونـــي شـــيوعاً، 
تقـــدم Mailchimp القـــدرة علـــى إنشـــاء حمـــلات البريـــد الإلكترونـــي المســـتهدفة 

والأتمتـــة.

التطبيقات المفيدة لإدارة ومتابعة العمليات التسويقية:
مــع التقــدم فــي التكنولوجيــا، أصبحــت هنــاك العديــد مــن التطبيقــات التــي يمكنهــا مســاعدتك فــي 
إدارة ومتابعــة العمليــات التســويقية الخاصــة بــك. ســنناقش بعــض التطبيقــات الأكثــر فائــدة، وكيــف 

يمكنــك اســتخدامها لتحســين فعاليــة التســويق بالعمولــة الخاصــة بــك :
إليك بعض التطبيقات التي قد تجد مفيدة لإدارة ومتابعة العمليات التسويقية الخاصة بك:

Hootsuite:تطبيــق إدارة وســائل الاعــلام الاجتماعيــة يتيــح لــك متابعــة جميــع 
حســاباتك علــى وســائل التواصــل الاجتماعــي فــي مــكان واحــد وجدولة المنشــورات 

والــرد علــى التعليقــات والرســائل.

Buffer: تطبيــق آخــر لإدارة وســائل الاعــلام الاجتماعيــة يوفــر أدوات لجدولــة 
التفاعــل. المنشــورات وتتبــع الأداء وتحليــل 

Evernote: هــو تطبيــق لتدويــن الملاحظــات يمكنــك مــن تنظيم الأفــكار والمهام 
والجــداول الزمنية للمشــاريع.

Trello: يتيــح لــك هــذا التطبيــق تتبــع المهــام وتنظيــم المشــاريع بطريقــة بصريــة، 
وهــو مفيــد للتعــاون مــع الفــرق وتتبــع التقــدم.

Google Drive: يوفر التخزين السحابي وتحرير المستندات والجداول الإلكترونية 
والعــروض التقديميــة، ممــا يجعلــه أداة رائعة للتعاون والتنظيم.

Canva: هــذا التطبيــق يتيــح لــك تصميــم الصــور والمرئيــات المهنيــة لاســتخدامها 
فــي التســويق عبــر الوســائط الاجتماعيــة والبريــد الإلكترونــي والموقــع الإلكترونــي.

Slack: تطبيــق للتواصــل الفــوري يمكــن اســتخدامه للتواصــل مــع فريــق العمــل 
والشــركاء وحتــى العمــلاء.

 
تذكر أن الأداة المثالية تعتمد على احتياجاتك الخاصة والمهام التي تحتاج إلى القيام بها.
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المواقع والمنصات المفيدة للتعلم والتطوير المستمر 
في مجال التسويق بالعمولة:

النجــاح فــي التســويق بالعمولــة يتطلــب التعلــم المســتمر والتطويــر. ســنقدم لــك بعــض المواقــع 
والمنصــات التــي يمكنــك اســتخدامها لمواكبــة أحــدث التطــورات فــي الصناعــة، تطويــر مهاراتــك، 

والتعلــم مــن الخبــراء فــي هــذا المجــال.
فــي  لتعلــم وتطويــر مهاراتــك  اســتخدامها  يمكنــك  التــي  والمنصــات  المواقــع  بعــض  يلــي  فيمــا 

بالعمولــة: التســويق 

التــي  الــدورات  Udemy: منصــة تعلــم عبــر الإنترنــت تحتــوي علــى العديــد مــن 
تغطــي جميــع جوانــب التســويق بالعمولــة، مــن بنــاء موقــع الويــب الخــاص بــك إلــى 

اســتراتيجيات التســويق المتقدمــة.

مــن  معتمــدة  وشــهادات  مجانيــة  دورات  تقــدم  المنصــة  هــذه   :Coursera
متعلقــة  دورات  تجــد  قــد  العالــم.  حــول  التعليميــة  والمؤسســات  الجامعــات 

بالعمولــة. والتســويق  الرقمــي  بالتســويق 

مــن  العديــد  وتقــدم  العملــي  التعلــم  علــى  تركــز  المنصــة  هــذه   :Skillshare
الرقمــي. والتســويق  بالعمولــة  التســويق  فــي  الــدورات 

LinkedIn Learning: منصــة ممتــازة للتعلــم المهنــي مــع العديــد مــن الــدورات 
التــي تغطــي التســويق بالعمولــة والتســويق الرقمــي.

ــة يقــدم دروســاً مجانيــة،  Affilorama: موقــع متخصــص فــي التســويق بالعمول
ــاء أعمالــك. ودروس مدفوعــة، وأدوات للمســاعدة فــي بن

ClickBank University: موقــع تعليمــي يركــز علــى تدريــب الأفــراد علــى كيفيــة 
اســتخدام منصــة ClickBank للتســويق بالعمولــة.

مــن  المدونــات  وقــراءة  البودكاســت  إلــى  الاســتماع   :Podcasts and Blogs
للتعلــم عــن  يكــون وســيلة عظيمــة  أن  بالعمولــة يمكــن  التســويق  الخبــراء فــي 
 »The Affiliate Guy« آخــر التوجهــات والاســتراتيجيات. بعــض الأمثلــة تشــمل

كولينــز. شــون  مــن   »Affiliate Marketing Blog« ومدونــة  بودكاســت 

تذكــر أن التعلــم المســتمر هــو مفتــاح النجــاح فــي أي مجــال، والتســويق بالعمولــة ليــس اســتثناء. 
يمكنــك اســتخدام هــذه المواقــع والمنصــات لتحســين مهاراتــك وقدراتــك.

2

3

4

5

6

7

1



الفصـــــــل الثامن
الخلاصة والخطوات التالية

28



29

الخلاصة والخطوات التالية

تلخيص للنقاط الرئيسية التي تم تغطيتها في الكتاب:
فــي هــذا القســم، ســنقوم بتلخيــص النقــاط الرئيســية التــي تــم تغطيتهــا فــي الكتــاب. سنســتعرض 
الخطــوات الأساســية لبــدء التســويق بالعمولــة، الأدوات والمــوارد المفيــدة، والنصائــح والأفضليــات 

التــي تمــت مناقشــتها.

تقديم نصائح أخيرة للقراء الذين ينوون بدء أو تطوير 
أعمالهم في التسويق بالعمولة:

بعــد القــراءة الدقيقــة للكتــاب، ســيكون لديــك الأســاس الــذي تحتاجــه لبــدء أو تطويــر أعمالــك فــي 
التســويق بالعمولــة. ولكــن قبــل أن ننتهــي، ســنقدم بعــض النصائــح الأخيــرة التــي قــد تســاعدك فــي 

رحلتــك.

تشجيع القراء على اتخاذ الخطوة الأولى وبدء العمل في 
التسويق بالعمولة:

التســويق بالعمولــة هــو رحلــة، وكل رحلــة تبــدأ بخطــوة. سنشــجع القــراء علــى اتخــاذ هــذه الخطــوة 
الأولــى وبــدء العمــل فــي التســويق بالعمولــة، مــع العلــم أن النجــاح لا يأتــي علــى الفــور ولكنــه يأتــي 

مــن خــلال الصبــر والعمــل الشــاق والمثابــرة.
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جدول مواقع التسويق بالعمولة
نسبة % الربح المتوقعه إختصاص الموقع اسم الموقع م

عمولة مسبقة 100 دولار لكل 
بيع 33 % كل شهر

منصة تسويق عبر البريد 
الإلكتروني

getresponsegrams 1

-------------------------
منصة للتعلم والتدريس عبر 

الإنترنت
udemy 2

اربح 36 دولارًا عن كل مشترك 
Canva Pro جديد في

منصة canva لإنشاء التصاميم canva 3

------------------------- منصة لإدارة الأعمال asana 4

اربح ما يصل إلى 200 
Google Work�  مستخدم

space جديد سنويًا

اقترِح على أصدقائك استخدام 
Google Meetو Gmail

workspace.google 5

برنامج الإحالة كسب عمولة 
!%20

تطوير تطبيقات postaffiliatepro 6

احصل على 30% لكل عملية 
بيع

بيع وشراء المنتجات الرقمية affiliates.templatemonster 7

اكسب ما يصل إلى 50% على 
إحالاتك

750 أداة تستخدمها لإدارة 
أعمالك

aweber 8

ما يصل إلى 118 دولارًا لكل 
عملية بيع

لتنمية العملاء المحتملين 
ومبيعاتهم

optinmonster 9

Moosend اكسب ما يصل إلى 
%40

برامج التسويق عبر البريد 
الإلكتروني

moosend 10

------------------------- منصة لفتح متاجر إلكرتونية shopify 11

اربح 40% من العمولات منصة لتصميم الصور بإحتراف  snappa 12

احصل على عمولة 50% على 
كل عملية بيع

Elementor بناء موقع الويب 
الخاص بك

elementor 13

 عمولة مدى الحياة بنسبة 
30% عن كل عضو جديد

برنامج تدريب وعضوية 
وبودكاست

kajabi 14

اربح ما يصل إلى 1700 دولار 
لكل إحالة ، كل عام

إنشاء وبيع الدورات التدريبية 
عبر الإنترنت

thinkific 15

عمولات متكررة مع دفع 
تعويضات 40% مدى الحياة

أداة رائعة للسيطرة على 
منافسيك

spyfu 16

اضغــــط على اسم الموقع للانتقال اليه

https://www.getresponse.com/affiliate-programs
https://www.udemy.com/affiliate
https://www.canva.com/affiliates
https://asana.com/partners
https://workspace.google.com/referral-program
https://www.postaffiliatepro.com/affiliate-program
https://affiliates.templatemonster.com/affiliates
https://www.aweber.com/advocates.htm
https://optinmonster.com/affiliates
https://moosend.com/affiliate-program
https://www.shopify.com/affiliates
https://snappa.com/affiliates
https://elementor.com/affiliates
https://kajabi.com/partners
https://www.thinkific.com/affiliates
https://www.spyfu.com/affiliates
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نسبة % الربح المتوقعه إختصاص الموقع اسم الموقع م

-------------------------
 WordPress برنامج استضافة

WP Engine المُدار من
wpengine 17

ستحصل على 65 دولارًا لكل 
اشتراك إحالة مؤهل

استضافة مواقع الويب bluehost 18

------------------------- استضافة مواقع الويب namecheap 19

ستحصل على عمولة تبلغ 
25% مدى الحياة

منصة لفتح متاجر إلكرتونية sellfy 20

عمولة إضافية تصل إلى 200 
دولار

منصة لعرض وبيع الخدمات 
المصغرة

affiliates.fiverr 21

اكسب 20% للعملاء الجدد منصة للمصممين الموهوبين creativemarket 22

هي من تعطيكم المواقع 
والروابط

منصة خاصة للتسويق بالعمولة cj 23

ستبدأ من 65 دولارًا لكل 
اشتراك مؤهل

استضافة مواقع الويب hostgator 24

اكسب عمولة بنسبة %25 إنشاء صفحات الويب designmodo 25

تمتع بعمولة 35% على كل 
المبيعات الجديدة التي تجلبها

Word�  أدوات وإضافات خاصة
Press

thrivethemes 26

اربح ما يصل إلى 200 دولار 
لكل اشتراك مؤهل

استضافة مواقع الويب fastcomet 27

اربح في المتوسط   1350 
دولارًا لكل إحالة

أدوات التسويق عبر البريد 
الإلكتروني وأتمتة التسويق

activecampaign 28

يقدم عمولة 55% رائدة في 
الصناعة لكل عملية بيع

WordPress ثيمات وملحقات mythemeshop 29

251 دولارًا لكل عملية بيع
نظام إدارة التعلم ul لبرنامج 

WordPress
learndash 30

اكسب 60% على الأقل من 
كل عملية بيع

استضافة مواقع الويب hostinger 31

25% من العمولة الأساسية
جميع الأدوات الأساسية التي 
 WordPress تحتاجها لمواقع

الرائعة
ithemes 32

اربح ما يصل إلى 200 دولار 
لكل إحالة

استضافة مواقع الويب dreamhost 33

-------------------------
شبكة شركاء eBay الغنية عن 

التعريف
partnernetwork.ebay 34

اضغــــط على اسم الموقع للانتقال اليه

https://wpengine.com/partners/affiliate
https://www.bluehost.com/affiliates
https://www.namecheap.com/affiliates
https://sellfy.com/affiliates
https://affiliates.fiverr.com
https://creativemarket.com/affiliates
https://www.cj.com/join
https://www.hostgator.com/affiliates
https://designmodo.com/affiliates
https://thrivethemes.com/affiliate-program
https://www.fastcomet.com/affiliate
https://www.activecampaign.com/partner/affiliate
https://mythemeshop.com/affiliate-program
https://www.learndash.com/affiliates
https://www.hostinger.com/affiliates
https://ithemes.com/affiliates
https://www.dreamhost.com/affiliates
https://partnernetwork.ebay.com
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أربع أنواع من العمولات تتراوح 
بين %30 إلى 100%

NordVPN برنامج nordvpn 35

تبدأ أرباحك بنسبة 40% من كل 
عملية شراء لأول مرة

صور فيديوهات صوتيات 
ترويجية

depositphotos 36

اكسب ما يصل إلى 300 دولار 
لكل عملية شراء لعميل جديد

صور فيديوهات صوتيات 
ترويجية

shutterstock 37

سوف تكسب 100 دولار عن 
كل عملية شراء مؤهلة

أداة إنشاء مواقع الويب 
سهلة الاستخدام ومنتجات 

الاستضافة
web 38

اربح عمولة تصل إلى %30
لتسويق عبر البريد الإلكتروني 
والفوترة والأتمتة والعديد من 

الميزات
pabbly 39

اكسب ما يصل إلى 25% من 
العمولات المتكررة بالعمولة

أداة تكتب لك وتصمم لك ، بل 
وتعطيك خطة للنمو.

tailwindapp 40

اكسب 30% عمولة مدى 
الحياة عن كل إحالة

عبارة عن منصة رائعة للندوات 
والأحداث الافتراضية

demio 41

اكسب ما يصل إلى %40 
عمولات مدى الحياة

أقوى منصة ندوات عبر الويب 
شاملة الإمكانات

webinarjam 42

Evernote كسب عمولة عن 
كل شخص يشترك في

هي أداة قوية لإدارة مهامك 
جنبًا إلى جنب مع جميع 

المعلومات
evernote 43

احصل على عمولة 30% مدى 
الحياة

جعل تحسين محركات البحث 
أمرًا بسيطًا

mangools 44

اكسب عمولة بنسبة 25% عن 
عمر كل عميل تحيله.

هو الحل الأكثر اكتمالًا لإدارة 
الاشتراكات والفواتير المعقدة

paykickstart 45

إحالة 20 دولارًا لكل مشترك 
شهريًا إحالة 50 دولارًا لكل 

مشترك سنوي

نماذج والتصاميم والشعارات 
ومقاطع الفيديو

placeit 46

انضم الآن واستمتع بعمولة 
5% من كل عملية بيع

إنشاء وبيع المنتجات المخصصة printify 47

دع أصدقائك وعائلتك واحصل 
على 5 دولارات

إنشاء وبيع المنتجات المخصصة printful 48

اضغــــط على اسم الموقع للانتقال اليه

https://nordvpn.com/affiliate
https://depositphotos.com/partners.html
https://www.shutterstock.com/explore/affiliates
https://www.web.com/partnerships/affiliate-program
https://www.pabbly.com/affiliates
https://www.tailwindapp.com/affiliates
https://www.demio.com/become-an-affiliate
https://home.webinarjam.com/partners?r_done=1
https://evernote.com/resources/affiliates
https://mangools.com/affiliate-program
https://paykickstart.com/partner
https://placeit.net/affiliate-program
https://printify.com/affiliate
https://www.printful.com/referral
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------------------------- منصة لفتح متاجر إلكرتونية ecwid 49
عمولة أساسية بنسبة 5% 
على جميع المبيعات التي 

تحيلها إلينا

تتلخص مهمة iHerb في جعل 
منتجات الصحة والعافية في 

متناول الجميع.
iherb 50

اكسب ما يصل إلى 300 دولار 
لكل تحويل

منشئ مواقع الويب الاحترافي duda 51

اعمل مع أكبر موقع للسفر 
في العالم واكسب عمولة لا 

تقل عن %50
موقع للسفر والسياحة tripadvisor 52

------------------------- موقع للسفر والسياحة travelpayouts 53

-------------------------
شركة وول مارت  هي شركة 
أمريكية متعددة الجنسيات 

للبيع بالتجزئة
walmart 54

------------------------- موقع للسفر والسياحة klook 55

كل200 دولارالحجز بمعدل 
عمولة5% يكسبك10 دولار 

العمولات
موقع للسفر والسياحة partners.agoda 56

اربح ما يصل إلى 8% عند 
الترويج لاكتشافاتك المفضلة 

مع برنامج الشركاء.
موقع متعدد التوجهات  partners.target 57

-------------------------
منصة لفتح متاجر إلكرتونية 

فردية
etsy 58

)حتى 90% للمنتجات الساخنة( 
معدل العمولة الأساسي يصل 

إلى %9

شركة علي إكسبريس  هي 
شركة صينية للبيع بالتجزئة

portals.aliexpress 59

اكسب ما يصل إلى %100 NordVPN برنامج nordvpn 60

اربح عمولة تصل إلى  %45
5800 دورة وشهادة مهنية 
ودرجات علمية من جامعات 
وشركات عالمية المستوى.

about.coursera 61

5 دولارات التجارب الحرة %50 
الاشتراكات الشهرية %15 

الاشتراكات السنوية
برامج لتنمية وتقوية أعمالك  pluralsight 62

اضغــــط على اسم الموقع للانتقال اليه

https://www.ecwid.com/partners
https://www.activecampaign.com/partner/affiliate
https://www.duda.co/affiliates
https://www.tripadvisor.com/affiliates
https://www.travelpayouts.com
https://affiliates.walmart.com
https://affiliate.klook.com
https://partners.agoda.com
https://partners.target.com
https://www.etsy.com/affiliates
https://portals.aliexpress.com/affiportals/web/portals.htm
https://nordvpn.com/become-a-partner
https://about.coursera.org/affiliates
https://www.pluralsight.com/affiliate
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اربح ما يصل إلى 125 دولارًا 
لكل عميل جديد! عمولات 

الطبقة الثانية: 5 دولارات لكل 
عميل جديد

استضافة مواقع الويب a2hosting 63

اكسب 150 دولارًا أمريكيًا لكل 
عملية بيع

استضافة مواقع الويب liquidweb 64

اكسب ما يصل إلى 125 دولارًا 
لكل عملية بيع بناءً على ألواح 

الأداء
استضافة مواقع الويب cloudways 65

متوسط   العمولة هو 121 
دولارًا لكل اشتراك.

استضافة مواقع الويب wealthyaffiliate 66

اكسب عمولات بنسبة %55 
على جميع المبيعات

جميع الأدوات الأساسية التي 
 WordPress تحتاجها لمواقع

الرائعة
themeisle 67

-------------------------
إدارة وسائل التواصل 

الاجتماعي في مكان واحد
hootsuite 68

اربح 20% من الإيرادات 
المتكررة لكل عميل تحيله

إدارة وسائل التواصل 
الاجتماعي في مكان واحد

socialpilot 69

-------------------------

تحسين محركات البحث ، 
وتسويق المحتوى ، والبحث عن 

المنافسين ، وخدمات الدفع 
لكل نقرة )PPC( والتسويق عبر 

وسائل التواصل الاجتماعي

semrush 70

عمولة تصل إلى 30%
تقوم بتطوير التسويق عبر 
الإنترنت وأعمال تحسين 

محركات البحث
serpstat 71

تحصل الإحالات المؤهلة على 
100 دولار

مجموعة برامج فريدة وقوية 
لتغيير طريقة عملك

zoho 72

بقيمة 20 دولارًا لكل من 
مساحات العمل النشطة 

المجانية والمدفوعة

قم بتخطيط أي نوع من العمل 
وتعقبه وإدارته باستخدام إدارة 

المشاريع التي تتوافق مع 
احتياجات فريقك.

clickup 73

-------------------------
إدارة كلمات المرور من أي 

مكان
lastpass 74

اضغــــط على اسم الموقع للانتقال اليه

https://www.a2hosting.com/about/affiliate-program
https://www.liquidweb.com/partner-community/affiliate
https://www.cloudways.com/en/web-hosting-affiliate-program.php
https://www.wealthyaffiliate.com/affiliates
https://themeisle.com/affiliates
https://www.hootsuite.com/partners
https://www.socialpilot.co/affiliate
https://www.semrush.com/company/partners
https://serpstat.com/referral
https://www.zoho.com/affiliate
https://clickup.com/partners/affiliates
https://www.lastpass.com/partner/channel-partners
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احصل على 2 دولار لكل 
اشتراك مكتمل و 25% من 

دفعة السنة الأولى أو الشهر 
)2 دولار كحد أدنى(.

احمِ نفسك أو عائلتك بحماية 
أرقامك السرية

1password 75

اكسب عمولة لا تقل عن %10 
على جميع المبيعات

يبدأ الأمن السيبراني بحماية 
كلمات المرور وبيانات الاعتماد 

والأسرار الخاصة بك.
keepersecurity 76

-------------------------
Bitdefender هي شركة 

عالمية رائدة في مجال الأمن 
السيبراني

bitdefender 77

كسب عمولة تصل إلى %35 
على جميع مبيعات منتجات 

!AVG

مضاد الفيروسات المجاني 
الذي تبحث عنه

78

احصل على عمولة بنسبة 
21% على جميع المدفوعات 

للعملاء

تحليل المستندات القانونية 
أسرع 100 مرة.

humata 79

احصل على عمولة تصل إلى 
20% على العملاء الجدد

لعرض وبيع الصور والفيديوهات affiliates.gettyimages 80

اكسب ما لا يقل عن %10 
على جميع المبيعات التي تتم 

خلال 30 يومًا من الإحالة
لعرض وبيع الصور والفيديوهات alamy 81

ادعُ أصدقائك واكسب %40 
مكافأة نقدية من أول عملية 
شراء ، و 15% من مشترياتهم.

لعرض وبيع الصور والفيديوهات depositphotos 82

اكسب ما يصل إلى %25 
عمولة الآن!

أكثر من 200 مليون صورة 
ومتجه ورسم توضيحي ثلاثي 

الأبعاد
123rf 83

-------------------------
موقع للسفر والسياحة 

والفنادق
booking 84

-------------------------
موقع للسفر والسياحة 

والفنادق
partners.skyscanner 85

اضغــــط على اسم الموقع للانتقال اليه

avg

https://1password.com/affiliate
https://www.keepersecurity.com/partnerships.html
https://www.bitdefender.com/partners
https://humata.getrewardful.com/signup
https://affiliates.gettyimages.com
https://www.alamy.com/customer/help/affiliate-program.aspx
https://depositphotos.com/referral.html?asxh=1
https://www.123rf.com/join_affiliate
https://www.booking.com/affiliate-program/v2/index.html
https://www.partners.skyscanner.net/affiliates/affiliate-products
https://www.avg.com/en-us/affiliate/become-an-avg-affiliate#pc
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-------------------------

نحن شركاء مع المبتكرين 
والموزعين والبائعين عبر 

الإنترنت حول العالم لمساعدة 
الأفراد والشركات على تبني 

التحول الرقمي من خلال 
التدريب على المهارات

simplilearn 86

تكسب عمولة بنسبة 30% في 
كل مرة يقوم فيها عميل

 ، Mondly لكل عميل تشير إليه
تكسب 30% من عائد اشتراكه

get.mondly 87

-------------------------
مجتمع تعلم لغة عالمي يربط 

الطلاب والمعلمين بدروس لغة 
واحدة على الإنترنت

italki 88

اكسب ما يصل إلى 100% في 
العمولات

NordVPN برنامج cyberghostvpn 89

10 إجراءات = 50 دولارًا 25 
إجراء = 100 دولار 50 إجراء = 

250 دولارًا

الطريقة الأسرع والأسهل 
للحصول على تصميمك 

المخصص ومشاركته مع العالم
99designs 90

-------------------------
احصل على التصميم المخصص 

المثالي ، في كل مرة
designcrowd 91

بدءًا من 50 دولارًا لكل عملية 
بيع

برنامج الشركاء التابعين 
لاستضافة الويب

inmotionhosting 92

إحالة واكسب ما يصل إلى 
100 دولار لكل عملية بيع!

برنامج الاستضافة التابع greengeeks 93

------------------------- منصة خاصة للتسويق بالعمولة rakutenadvertising 94

عمولة تتراوح بين %10-4
ابدأ في الكسب من خلال 

الترويج للتكنولوجيا التي لها 
مكانة يومية في حياة الناس.

logitech 95

اضغــــط على اسم الموقع للانتقال اليه

https://www.simplilearn.com/reseller-partner-program-for-training-courses
https://get.mondly.com/affiliate
https://www.italki.com/en/partnerships
https://www.cyberghostvpn.com/en_US/affiliate
https://99designs.com/affiliates
https://www.designcrowd.com/affiliate
https://www.inmotionhosting.com/hosting-affiliate-program
https://www.greengeeks.com/affiliates
https://rakutenadvertising.com/affiliate
https://www.logitech.com/en-us/promo/affiliate-program.html



